Duo Conselil
X-HEC

Une double expertise




Duo Conseil X-HEC est un cabinet de conseil junior autogéré

QU| SommES'nOUS? par des étudiants de I'Ecole polytechnique et de HEC Paris.
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années consultants missions partenariats
d’expérience Junior effectuées actifs

Nos compétences & services

ETUDES DE MARCHE STRATEGIES BUSINESS TRANSITION ACCOMPAGNEMENT
& BENCHMARK D’IMPLANTATION PLAN DIGITALE DE START UP
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Les compétences acquises par nos consultants lors de stages dans le monde

Nos ComPEtenceS du conseil sont mises a contribution pour mener a bien vos projets.

Expériences en conseil
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Une expérience diversifiée

Service Industrie Start- up

T

de recrutement
Cabinet de conseil
Développement de méthodes
de sourcing
Organisateur de salons
Recherche de cibles pour
acquisition
Fond de private equity
Due diligence dans la santé
privée
Broker de private equity

!

* Amélioration de processus

Lancement de produit
Agroalimentaire
Stratégie commerciale pour
contrer une perte de revenue
Textile

Amélioration des processus
d’utilisation de data
Aménagement du territoire
Lancement d’une place de
marché digitale
Nutrition animale

. //1 ’
e |
Recherche d’application a
une technologie
Physique
Stratégie client pour
lancement de produit
Biologie
Lancement de produit
Service ESG
Développement d’offre de
plateaux repas
Insertion inclusion
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Un exemple de mission : Due Diligence dans la santé privée

Présentation de la mission Extraits des livrables

Phase 1 : Etude de marché sur les soins de santé privés en Europe

* Analyse de la situation actuelle et de la dynamique du secteur Two segments offer room for development in XX

» Pour chaque verticale : taille du marché, dynamique et spécificités v

* |dentification et compréhension du réle des acteurs clés .

» Comparaison avec le secteur public pour comprendre les enjeux
Iégaux et réglementaires sous-jacents

+ Comparaison avec les Etats-Unis

Private Hospitals Market is high!
actors dominate the market.

Phase 2 : Due diligence de I'entreprise ciblée
+ Analyse de I'activité de I'entreprise et évaluation de son contenu et de

sa proposition de valeur T 0 3 [ B 0 55
» Benchmark sur le paysage de l'information et des événements IR e o e
* Mise en évidence des forces et faiblesses de I'entreprise ciblée O
* Analyse des risques et synergies potentielles ,

“La mission s’est trés bien déroulée, les recommandations étaient pertinentes, justifiées et m’ont permis de conforter
mes anciennes intuitions pour aborder sereinement ce projet”

CEO de I'entreprise cliente
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Un exemple de mission : Lancement d’une place de marché

digitale pour la nutrition animale

Présentation de la mission

Extraits des livrables

Phase 1 : Etude de marché
+ Etude de la réglementation des places de marché
* Analyse des services proposés par les places de marchés B2B

Phase 2 : Création de I'identité de la place de marché
» Création du branding (nom, charte graphique,...)

Phase 3 : Digitalisation

* |dentification des options possibles pour la digitalisation du produit
(technologies, colts, volume horaire,...)

+ Définition de I'écosystéme maximisant I'expérience client

+ Définition du protocole de lancement (fonctionnalités initiales, services
additionnels, calendrier,...)

DUO CONSEIL X-HEC

Liste hiérarchisée:

NaturAdd
Breed2Bio
AddiNat
Elevgreen
Green2Breed

“Nous avons été trés satisfaits du travail proposé et avons fait le choix de poursuivre avec une deuxiéme mission pour la

mise en place de opérationnelle de la digitalisation”

Responsable du projet
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Une timeline personnalisée pour une satisfaction garantie

Avant-projet

Proposition
commerciale

Etude

Synthése

Suivi

Prise de contact
Diagnostic de vos besoins

Etablissement des phases de I'étude
Rédaction de la proposition commerciale

Avancée de I'équipe sur I'étude avec des mises au point a la fréquence de votre choix
Livrables intermédiaires

Présentation finale
Remise du livrable

Déploiement des solutions proposées
Perfectionnement du livrable
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. Nos consultants bénéficient tout au long de l'année de formations en
Nos partenall'es méthodologie des études de cas dispensées par des cabinets reconnus.
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OOOOOOOOOOOOOOO strategy & management
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Nous sommes a votre ecoute

@ contact@duoconseil.com

@ Duo Conseil X-HEC

Q 06 78 94 38 42
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